
Épouvantail	(rhétorique)

L’épouvantail,	parfois	appelé	«	argument	de	l'homme	de	paille	»	par	traduction	littérale	de	l'expression	anglaise	«	straw	man	»,	est	un	sophisme	qui	consiste	à	présenter	la	position	de	son	adversaire	de	façon	volontairement	erronée.

Créer	un	argument	épouvantail	consiste	à	formuler	un	argument	facilement	réfutable	puis	à	l'attribuer	à	son	opposant.

L'expression	est	une	image	tirée	de	la	technique	d'entraînement	au	combat	contre	un	mannequin	de	paille	à	l'image	de	l'adversaire.	Se	battre	contre	la	représentation	affaiblie	de	l'adversaire	assure	une	victoire	facile.

Arthur	Schopenhauer	appelle	ce	sophisme	le	stratagème	de	l'extension	:	«	il	s’agit	de	reprendre	la	thèse	adverse	en	l’élargissant	hors	de	ses	limites	naturelles,	en	lui	donnant	un	sens	aussi	général	et	large	que	possible	et	l’exagérer,	tout

en	maintenant	les	limites	de	ses	propres	positions	aussi	restreintes	que	possible	» .

Normand	Baillargeon	explique	que	«	si	on	ne	peut	vaincre	un	raisonnement	donné,	il	peut	être	possible	de	sortir	victorieux	d'un	débat	avec	une	version	affaiblie	de	ce	même	raisonnement.	Cela	sera	d'autant	plus	facile	si	nous	créons

nous-mêmes	la	version	affaiblie	en	la	façonnant	de	manière	à	garantir	qu'elle	sera	démolie	» .	Il	classe	ce	procédé	parmi	les	paralogismes.
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Il	est	possible	de	créer	un	argument	épouvantail	de	différentes	manières	:

Prendre	une	partie	des	arguments	de	son	contradicteur,	réfuter	cette	partie	et	prétendre	que	l'on	a	réfuté	l'ensemble	des	arguments.

Présenter	les	arguments	de	son	opposant	dans	une	forme	faible,	les	réfuter	et	prétendre	que	les	arguments	originaux	ont	été	réfutés.	Pour	atteindre	ce	but,	on	peut	notamment	prendre	les	arguments
originaux	et	les	séparer	du	contexte	dans	lequel	ils	ont	été	exposés.

Présenter	une	fausse	déclaration	de	son	opposant,	la	réfuter	et	prétendre	que	la	déclaration	initiale	est	la	position	véritable	de	son	opposant.

Présenter	quelqu'un	qui	défend	maladroitement	une	position,	réfuter	ses	arguments	et	prétendre	que	tous	les	arguments	en	faveur	de	cette	position	sont	réfutés.

Inventer	un	personnage	de	fiction	avec	des	actions	ou	des	croyances	que	l'on	peut	facilement	critiquer	et	prétendre	que	cette	personne	est	représentative	du	groupe	que	le	locuteur	est	en	train	de
critiquer.

On	peut	définir	un	argument	épouvantail	comme	un	argument	de	fausse	déclaration.	L'épouvantail	est	une	technique	utilisée	très	fréquemment	dans	les	débats	politiques	ou	d'une	manière	plus	générale	dans	les	médias.

«	Vous	ne	voulez	pas	mettre	au	point	ce	programme	de	construction	de	porte-avions	;	je	ne	comprends	pas	pourquoi	vous	voulez	laisser	notre	pays	sans	défense.	»

La	proposition	«	je	suis	contre	la	construction	d'un	porte-avions	»	a	été	détournée	en	«	je	suis	contre	la	défense	de	mon	pays	»,	argument	beaucoup	plus	facile	à	mettre	en	défaut.

Le	parent	:	«	Tu	devrais	ranger	ta	chambre	!	»

L'enfant	:	«	Je	l'ai	déjà	fait	le	mois	dernier,	je	ne	vais	quand	même	pas	le	faire	tous	les	jours	!	»

La	proposition	«	range	ta	chambre	»	a	été	changée	en	«	range	ta	chambre	tous	les	jours	».

(en)	«	The	Straw	Man	Fallacy	»	(http://www.fallacyfiles.org/strawman.html)	-	fallacyfiles.org

1.	 L'Art	d'avoir	toujours	raison	-	Stratagème	I	(https://fr.wikisource.org/wiki/L%E2%80%99Art_d%E2%80%99avoir_toujours_raison/Stratag%C3%A8me_I)

2.	 Normand	Baillargeon,	Petit	cours	d'autodéfense	intellectuelle,	éd.	Lux	(Québec),	2006,	p.	79-80.

(en)	Cet	article	est	partiellement	ou	en	totalité	issu	de	l’article	de	Wikipédia	en	anglais	intitulé	«	Straw	man	(https://en.wikipedia.org/wiki/Straw_man?oldid=107871592)	»	(voir	la	liste	des	auteurs	(https://e
n.wikipedia.org/wiki/Straw_man?action=history)).

Ce	document	provient	de	«	https://fr.wikipedia.org/w/index.php?title=Épouvantail_(rhétorique)&oldid=151979993	».

La	dernière	modification	de	cette	page	a	été	faite	le	6	septembre	2018	à	14:44.

Droit	d'auteur	:	les	textes	sont	disponibles	sous	licence	Creative	Commons	attribution,	partage	dans	les	mêmes	conditions	;	d’autres	conditions	peuvent	s’appliquer.	Voyez	les	conditions	d’utilisation	pour
plus	de	détails,	ainsi	que	les	crédits	graphiques.	En	cas	de	réutilisation	des	textes	de	cette	page,	voyez	comment	citer	les	auteurs	et	mentionner	la	licence.
Wikipedia®	est	une	marque	déposée	de	la	Wikimedia	Foundation,	Inc.,	organisation	de	bienfaisance	régie	par	le	paragraphe	501(c)(3)	du	code	fiscal	des	États-Unis.
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